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Die NETMEDIA GROUP ist eine in Frankreich gegründete, internationale B2B-Kommunikationsgruppe
mit Standorten in Frankreich, UK, USA, der DACH Region, Spanien, Portugal und Lateinamerika.

Wir sind Herausgeber zahlreicher Medienportale sowie Printmagazine, veranstalten Kongresse und
Konferenzen und schlagen eine multimediale Brücke zwischen unserem umfangreichen Medien- und
Event-Angebot.

Ganz gleich, ob Ihr Unternehmen eine internationale Kampagne durchführen oder potenzielle Kunden
an einzelnen Standorten erreichen will: Unser internationales, länderübergreifend denkendes und
arbeitendes Team berät Sie bei der Umsetzung Ihrer Marketing-Strategien und entwickelt, auf Ihre
Anforderungen zugeschnittene, integrierte und innovative Medien-, Event- und Lead-Konzepte.

180 MITARBEITER |  9 LÄNDER 15 MARKEN | 

39 WEBSITES |  57 EVENTS | 30M UMSATZ

Unser Service-Portfolio

NETMEDIA INTERNATIONAL
NETMEDIA GROUP

https://www.nmg-international.com/


UNSERE KUNDINNEN 
UND KUNDEN



7
WEBSITES

+50
EVENTS

24
LÄNDER

LESER  IN

583 K
PI/MONAT

JOB POSITION DER ZIELGRUPPE

TRAFFIC

710 K
UU/MONAT

80 K
NEWSLETTER-
ABONENNTEN

45,6 K
SOCIAL-MEDIA-
FOLLOWERS

14
GANZTÄGIG

+20
WEBINARE

+20
CIO MEETINGS

+4
CUSTOM CLIENT

MANAGEMENT LEVEL

33%
BDM

67%
IT-ENTSCHEIDER 

SILICON ist die länderübergreifende IT-Medienmarke für IT-
Entscheider in mittleren und großen Unternehmen. Mit täglichen
Tech-Nachrichten, Analysen, Interviews, Kommentaren und
Gastbeiträgen rund um IT, Telekommunikation und Digitalisierung.

BRANCHE

6,4% 5% 5,8% 9,1% 9,4% 10,8% 

17,9% 
12,9% 

14,7% 

8% 

30% 
IT-MITARBEITER

40,2% 
MANAGER

21,8% 
DIRECTOR/VP

7,6% 
C-LEVEL

EVENTSZIELGRUPPE

SILICON
INTERNATIONALE KERNMARKE



Cloud, KI, IoT: Welche zukunftsweisenden IT-Lösungen 

unterstützen Ihr Unternehmen bei der digitalen 

Transformation? Und wie schützen Sie sich gegen 

Cyberangriffe? ZDNet informiert! 

International: www.zdnet.com

DACH: www.zdnet.de

Informationsnetzwerk für Technologie und Wirtschaft. 

Nachrichten und Hintergrundberichte für CIOs, IT-

Manager und IT-Entscheider.

DACH: www.silicon.de / www.silicon.eu

International: www.silicon.co.uk / www.silicon.fr / 

www.silicon.es / www.silicon.pt

IT-MEDIENPORTALE 
DACH

http://www.zdnet.com/
http://www.zdnet.de/
http://www.silicon.de/
http://www.silicon.eu/
http://www.silicon.co.uk/
http://www.silicon.fr/
http://www.silicon.es/
http://www.silicon.pt/


135 K Page Impressions/Monat

53 K Unique User/Monat

16 K Newsletter-Abos

10,2 K SoMe-Followers

ZAHLEN, DATEN, FAKTEN
SILICON.DE UND ZDNET.DE

392 K PI/Monat

193 K UU/Monat

14,3 K Newsletter-Abos

16 K SoMe-Followers

9 M UU/Monat

1,1 M SoMe-Followers

.de .com



Sources: NMG Audience Profile Q1 2023 - EU;

51%

1-250

17%

10,000+

16%

1,000-9,999

16%

250-999

6%

ANDERE

UNSERE LESERINNEN 
UND LESER

26%

C-Level
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Jobposition

26%

C-Level

32%

Business Entscheider

36%

IT Entscheider

6%

Andere

17%

10,000+

16%

1,000-9,999

16%

250-999

21%
< 10 Mitarbeiter

12%
< 50 Mitarbeiter

20%
< 200 Mitarbeiter

13%
< 500 Mitarbeiter

10%
<1.000 Mitarbeiter

24%
> 1.000 Mitarbeiter

Unternehmensgrösse



P R E M I U M  

BRANDED CONTENT

A D V A N C E D

D A T A - D R I V E N

DISPLAY 

ADVERTISING

LEADS 3

2

1

B2B-EXPERTISE

B 2 B

EVENTS4



Wir wissen, wo sich unsere Leser im Kaufzyklus befinden, 

und wir wissen genau, wie wir sie erreichen können

C P C  ( C L I C K S )   +   C O N T E N T  S Y N D I C A T I O N    +    B A N T    +    P R E D I C T I V E   
+   A C C O U N T  B A S E D  M A R K E T I N G  ( A B M )   +   I N S T A L L E D  B A S E  +  
A P P O I N T M E N T

D I S C O V E R

Find solutions to 

potentially transform 

your business

I N V E S T I G A T E

Dig deeper on 

Potential solutions

C O M P A R E

Target the best 

products 

And vendors

J U S T I F Y

Confirm the right 

buying direction

O P T I M I S E

Get the most value out 

of the product you 

choose

B U Y I N G

CYCLE

LEADS1
D A T A  D R I V E N

Schaffung von Präsenz und Befüllung der Sales-Pipeline



B2B LEAD-GENERIERUNG
L Ö S U N G E N  F Ü R  U N T E R S C H I E D L I C H E  B U D G E T S ,  B E D Ü R F N I S S E  U N D  P R I O R I T Ä T E N

H Ö H E R E S  

V O L U M E N

H Ö H E R E

K O S T E N

6. Loyalty

D i s p l a y ,  C o n t e n t ,  P a r t n e r s h i p  

M a i l i n g ,  N e w s l e t t e r - P l a t z i e r u n g ,  D i s p l a y ,  
B r a n d  C o n t e n t

A s s e t s ,  W e b i n a r ,  P o d c a s t ,  D a y s

A s s e t s  m i t q u a l i f i z i e r t e n
F r a g e n

A s s e t s  m i t B A N T  
F r a g e n

T e r m i n

Nutzer →

Lead →

MQL →

SQL →

BANT →

Termin →

KUNDE/

ABSCHLUSS →

5. Purchase

4. Intent

3. Evaluation

2. Discovery

1. Awareness



UNSERE INTERNATIONALE REICHWEITE

BRANCHEN:
IT: 31% MANUFACTURING: 17% FINANCE: 9%
RETAIL: 25% SALES/MARKETING: 13% ENGINEERING: 5%

100% GDPR  COMPLIANCY ENSURED BY 

USA: 76%
CANADA: 24%

USA: 76%
CANADA: 24%

NORD AMERIKA

17 M
KONTAKTE 50 M

KONTAKTE

EMEA
FRANCE: 52%
ITALY: 15%
DACH: 14%
SPAIN: 11%
UK: 6%
OTHERS: 2%

APAC

8 M
KONTAKTE

INDIA: 62%
AUSTRALIA: 13%
CHINA: 8%
JAPAN: 5%
OTHERS: 12%

LATAM

25 M
KONTAKTE

BRAZIL: 26%
MEXIICO: 20%
ARGENTINA: 13%
PERU: 12%
COLOMBIA: 10%
OTHERS: %19



Nutzung von 1st- & 3rd-Party-Daten, um die relevantesten Zielgruppen für 

unsere Premium-Inhalte über Display, Native und Video zu erreichen.

DISPLAY
A D V A N C E D

2

ZIELGRUPPENSEGMENTE

◦ Branche / Unternehmensgröße / Joblevel

◦ Interessengebiet

◦ Buying Cycle Stage

◦ Ad Exposure / Engagement 

PREMIUM DISPLAY

◦ Sponsorships

◦ Rotations   

◦ Native

◦ Video

◦ High Impact

◦ Mobile

◦ Social Media

◦ Impressions



CONTENT
Q U A L I T Y  B R A N D E D

3

• Podcast mit Sophos – Hier reinhören

• Vodcast mit Elastic & Google Cloud – Hier ansehen

• F.X. MEILLER realisiert digitale Auftragsakte mit dataglobal – Hier 

weiterlesen

• ONLYOFFICE veröffentlicht Docs 7.3 mit neuen Formularfunktionen, 

verbesserten Sicherheitsoptionen, SmartArt und Überwachungsfenster –

Hier weiterlesen

SPONSORED ARTICLE / ADVERTORIAL PODCAST / VODCAST

https://www.silicon.de/41704469/podcast-angriffsketten-lassen-sich-im-darknet-buchen
https://www.youtube.com/watch?v=25zIRY3EiVU
https://www.silicon.de/brandvoice/f-x-meiller-realisiert-digitale-auftragsakte-mit-dataglobal-cs
https://www.silicon.de/brandvoice/f-x-meiller-realisiert-digitale-auftragsakte-mit-dataglobal-cs
https://www.zdnet.de/88406930/onlyoffice-veroeffentlicht-docs-7-3-mit-neuen-formularfunktionen-verbesserten-sicherheitsoptionen-smartart-und-ueberwachungsfenster/


135 K Page 

Impressions/Monat

53 K Unique User/Monat

16 K Newsletter-Abos

10,2 K SoMe-Followers

WEITERE FORMATE AUF
SILICON.DE // ZDNET.DE // ZDNET.COM 

WHITEPAPER1

BRANDVOICES2

GASTBEITRÄGE3

PODCAST5

INTERVIEWS4

CASE STUDY6

392 K PI/Monat

193 K UU/Monat

14,3 K Newsletter-

Abos

16 K SoMe-Followers

10 M PI/Monat

1,1 M SoMe-

Followers

.co
m

.com.de

https://www.silicon.de/41705477/guten-morgen-lieber-kunde-ich-bin-ein-bot
https://www.silicon.de/41705349/digitalisierung-2023-ein-jahr-voller-bahnbrechender-fortschritte
https://www.silicon.de/41704836/interview-immer-mehr-schwachstellen-und-fachkraeftemangel-in-der-security
https://www.silicon.de/41705091/podcast-synthetische-daten-auf-basis-kuenstlicher-intelligenz
https://www.silicon.de/41705332/kaessbohrer-skipisten-sicher-und-nachhaltig-planieren
https://whitepaper.silicon.de/?_ga=2.39037031.598905634.1678536376-1316465992.1673714437


Von einem gesponserten Silicon Day mit Experten aus der IT-Branche bis hin 

zu einem exklusiven, personalisierten Webinar  

ONLINE EVENTS
B 2 B

4

VERANSTALTUNGSFORMATE

◦ Silicon Security Day – Hier ansehen

◦ Silicon Smart Work Day – Hier ansehen

◦ Personalisiertes Webinar – Hier ansehen

https://www.youtube.com/watch?v=gqzTJ91K_Ss
https://www.youtube.com/watch?v=1dXf5ZhXeSQ
https://www.youtube.com/watch?v=Bej3kjtcto8


SILICON
Lead Generation

HIGHLIGHTS / ERGEBNISSE

• Unternehmensgröße: 500+ Mitarbeiter

• Branchen: Luft- und Raumfahrt und Verteidigung, 

Automobilindustrie, Gesundheitswesen/Medizin, 

Fertigung, Telekommunikation, Transport, Energie

• Job Level: C-Level, Leiter, VP, Senior VP, Senior Director, 

Direktor, Senior Manager

• Arbeitsbereich: Führungskräfte (außer Vertrieb, 

Marketing, HR), Technik, Fertigung/Produktion/Betrieb, 

Qualitätssicherung/Sicherheit

• Multi-Touch-Kampagne für verschiedene 

Länder 

• Schnelle Lead-Lieferung

• Hohe Qualität der Leads

• Super fokussiertes Targeting

• Maximale Qualität

• Ein spezialisiertes Publikum ansprechen

• Leads müssen mehr als ein Asset herunterladen, 

um als gültig für den Kunden zu gelten

• ABM-Kampagne: Wir generieren die Leads aus 

einer zuvor vom Kunden freigegebenen 

Kundenliste

0

5

10

15

20

25

LEADS GENERIERT

DIE LÖSUNGDIE HERAUSFORDERUNGEN
SUCCESS STORY



USE CASES

01

100% GDPR  COMPLIANCY ENSURED BY 

DIE LÖSUNGDIE HERAUSFORDERUNG

HIGHLIGHTS / ERGEBNIS

SUCCESS STORY

HUB AUF SILICON
FR Marketing Kampagne

▪ HUB mit den neuesten IT-Trends

▪ Steigerung der Besucherzahlen auf dem HUB

über verschiedene Formate, um möglichst

viele Leads zu generieren

▪ Brand Content mit einer hohen Anzahl von

Seitenaufrufen

▪ Den HUB zu einem Ort machen, an dem die

Users alles zum Thema IT-Trends finden

können

▪ Exklusiver HUB auf Silicon.fr

▪ Vierteljährliche Kampagne:

LeadGen

Brand Content und Social Media

HUB-Erstellung

▪ eBooks, Whitepaper, Brand Contents 

▪ Traffic-Steigerung durch Display-Push

▪ Platzierung im Daily Newsletter

▪ 220-230 Leads pro Quartal inkludiert

▪ Hohes Traffic-Volumen

▪ Optimale Display KPIs

▪ Hochqualitative Brand Contents: Schwerpunkt

in IT Trendthemen

▪ Durchschnittliche CTR Skin : 0,80%

▪ Durchschnittliche CTR Native Ad: 0,20%



USE CASES

01

• Online Event mit 3 Sponsoren

• 138 Registrierte und 41 Teilnehmer

• Profil des Publikums: C-Level und ITDM

• Maßnahmen: mehrfaches Mailing, Newsletter-

Promotion, Display, SoMe-Push über LinkedIn

• Garantierte Leads inkludiert

• Promotion der On-Demand Aufzeichnung im

Nachgang

• Qualitativ hochwertige Registrierungen 

generieren

• Hohe Attendee-Quote

3 SPONSOREN
ONLINE EVENT

138
REGISTRERTE

41
ATTENDEES

MAßNAHMEN
CROSS CHANNEL

DIE LÖSUNGDIE HERAUSFORDERUNG
SUCCESS STORY

SILICON SECURITY DAY
DE Marketing-Kampagne

Aufnahme hier ansehen

HIGHLIGHTS / ERGEBNIS

100% GDPR  COMPLIANCY ENSURED BY 

https://www.siliconsecurityday.de/


ALWAYS ON 

+ LEADGEN

PACKAGE

E U R  1 2 . 5 0 0  

• 5 Artikel veröffentlicht auf 
ZDNet.de oder Silicon.de

• Bannerwerbung 100.000 
Impressionen

• 3x Newsletter 
• 35 Marketing Qualified Leads 

(MQL)

PACKAGES
BRANDING & BRANDED CONTENT (MIT LEADGEN)

• 5 Artikel veröffentlicht auf 
ZDNet.de oder Silicon.de

• Bannerwerbung 100.000 
Impressionen

• 3x Newsletter
• Webinar
• 50 Marketing Qualified Leads 

(MQL)

E U R  1 9 . 5 0 0

ALWAYS ON 

+ WEBINAR

PACKAGE

• 5 Artikel veröffentlicht auf 
ZDNet.de oder Silicon.de

• 1x Podcast/Video
• Bannerwerbung 100.000 

Impressionen
• 3x Newsletter
• Optional: Marketing Qualified

Leads (MQL) auf Anfrage

E U R  9 . 5 0 0

ALWAYS ON

PACKAGE

• 5 Artikel veröffentlicht auf 
ZDNet.com 
+ 5 auf silicon.eu

• Bannerwerbung 100.000 
Impressionen

• 3x Newsletter ZDNet.com
• Optional: Marketing Qualified

Leads (MQL) auf Anfrage

E U R  1 5 . 5 0 0

ALWAYS ON 

INTERNATIONAL

PACKAGE



KONTAKTDATEN

MEHR ENTDECKEN

Country Manager D-A-CH
Dexter Geertman
dgeertman@netmedia.group
+49 (0) 152 3663 1218

Chief Editor D-A-CH
Roger Homrich
rhomrich@netmedia.group
+49 (0) 175 29 30 779

Customer Success Manager D-A-CH
Lara Eugenio
leugenio@netmedia.group

https://www.linkedin.com/company/netmedia-group-international
https://twitter.com/netmediai?lang=fr
https://www.youtube.com/channel/UCxo7kTKQbgA2jc_nbN6TDRQ
https://www.nmg-international.com/
https://zdnet.de/
mailto:Dgeertman@netmedia.group
https://www.silicon.de/
mailto:rhomrich@netmedia.group
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